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moblle sales system

MSS

MOBILE SALES SYSTEM

Solucao de mobilidade
CRM, Pré-venda, Autovenda
e Servicos técnicos



A solucao de mobilidade que
a sua empresa precisa

CLIENTES SATISFEITOS

ANTES DE VENDER, CONHECA
A HISTORIA DO SEU CLIENTE

Aumente a produtividade e interagao entre os
gestores comerciais e os seus clientes. Saiba o
que compram, guando, que visitas foram
efetuadas e o seu resultado.

Aconselhe o cliente sobre os produtos que
mais se adequam a sua atividade.

Tenha toda ainformacao sobre o cliente aces-
sivel de forma simples e objetiva,

EQUIPAS PODEROSAS

CONHECA O DIA A DIA DOS SEUS
COMERCIAIS

Saiba, de forma online, o que os seus comer-
ciais estdo a vender e quem estdo a visitar.
Utilize esta informagdo para os ajudar e guiar
de forma a que eles atinjam os objectivos pro-
postos.

As vendas sao uma funcao cada vez mais sofisticada e

exigente.

O MSS é a ferramenta que precisa para gerir e decidir
rapida e eficazmente num mundo global"em constante

pressao e mudancga.

COMERCIAIS MOTIVADOS

SAIBA QUAIS OS SEUS @BIECTIVES
E DESVIOS

Novos e complexos desafios sdo coloca-
dos a todos agueles que ambicionam
fazer a diferenca e ter excelentes resul-
tados.

Consulte toda a informacao acerca dos
seus clientes, vendas, contas correntes,
histéricos, saiba quem néo & visitado ha

mais de x dias e quem ndo compra ha
mais de y dias. '
Consulte os seus objectivos versus valor
real.

Saiba se esta no rumo certo!
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PONTOS FORTES MSS

Mobilidade
Dashboard de analise
Catalogo

CRM

Pré-venda
Autovenda

Visao 360° sobre todos os
processos comerciais




A MOBILE WORLD.

BOSS OFFI

MOBILE SOLUTIONS FOR
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me o recibo.
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tudo bem?

Ainda bem que o encontro.
Aqui o meu sistema MSS

alertou
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me para uma proposta

que é para

entregar aqui.

para esta semana.

Ent
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que estava em decisao
Deixa-me ver
qual o préximo
cliente a visitar
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Deixa-me ver
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MSS ECOSYSTEM
ONE PLATFORM,
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MULTIPLE SOLUTIONS




Conquista, desenvolvimento e

fidelizacao de clientes

PROSPECAO E OPORTUNIDADES DE VENDA

Aumentar o nimero de oportunidades de
venda e de potenciais clientes é a ambicao de
qualguer comercial.

O MSS permite-lhe registar novos potenciais

ROTAS E VISITAS

Para uma equipa de vendas, o planeamento
de rotas e visitas é uma tarefa diaria.

O MSS permite trabalhar com rotas, lista de
clientes a visitar dentro de um determinado
periodo de tempo, ou através de uma
agenda.

clientes, registar oportunidades de venda e
sincronizar toda a informacao com o CRM ou
ERP da empresa.

Em caso de utilizagdo da agenda, podem ser
criadas tarefas para cada visita como por ex-
emplo, entrega de catalogo,

registo de pedidos especificos ou inquéritos
de satisfagéo,

ENCOMENDAS, PROPOSTAS E MUITO MAIS

Criacdo de todos os documentos de pré-
venda necessarios e autorizados ao colabora-
dor agora é um processo facil e rapido.

Nao existe limite quanto ao nimero de docu-
mentos disponiveis bem como as permissoes
e funcionalidades que podem ser customiza-
das e alteradas por colaborador, consoante o
nivel de autorizagdo atribuido ao colabora-
dor. O registo de cada documento pode ser
feito com base numa selecdo de produtos,
através da leitura de codigos de barras dos
produtos, com base em documentos antigos,
pela lista de produtos habitualmente
consumidos ou através da selecdo de um
template previamente criado.

FATURACAO

Emita qualquer documento de venda (faturas,
faturas simplificadas, guias de transporte, re-
cibos, comprovativos de entrega e recolha...),

As promocdes, bénus ou ofertas estdo
disponiveis e podem ser automaticamente
definidas ou criadas, de acordo com as quan-
tidades ou introdugdo manual. E ainda pos-
sivel definir, por cada tipo de documento, se o
cliente tem ou ndo que rubricar/assinar o
mesmo no ecrd do dispositive movel usado,
se devem ser recolhidas imagens, os produ-
tos alternativos em caso de rutura de stock,
entre muitas outras parametrizacées. A
impressdao do documento pode ser feita
através de uma impressora local (Bluetooth,
Wi-Fi, IrDA, etc.).

controle o stock da viatura em tempo real.
Funcionalidades que irdo mudar positiva-
mente o seu dia a dia.
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CATALOGO

Porgue os olhos também compram, um ca-
talogo digital & um instrumento fundamental
para promocdo dos seus produtos e servicos.
Para além de aumentar a visibilidade da sua
empresa, permite guiar o processo de venda
de uma forma moderna, apelativa e intuitiva.

“Sugestoes|proactivasie
que ajudam no planeam
atividade come '

inteligentes
entc



Conquiste agilidade, aumente

produtividade

ENTREGAS

Faca o upload para o terminal do colaborador
da lista de clientes a visitar, acompanhada da
documentacdo de cada um deles. Desta
forma o colaborador sabe os produtos que
deve entregar, local de entrega e recolha, o
lote, data de validade ou qualquer outra infor-
macgado que a organizag¢do entenda como im-
portante. £ ainda possivel para cada forneci-
mento, gerar o documento de venda com
quantidades, lotes ou outra

informacgéo relevante,
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COBRANCAS

Regularize a conta corrente dos seus clientes
através de cobrancas parciais ou totais para
um ou mais documentos. Todas as cobrangas
efetuadas, incluindo as definidas na rota de
visita, podem ficar disponiveis na secdo de
depdsitos bancarios, permitindo a organiza-
¢do, a gualquer altura, saber os montantes
dos depositos efetuados em cada entidade
bancaria e por cada colaborador.

OBJETIVOS E VENDAS

Através deste dashboard pode visualizar
dados estratégicos e transforma-los em
fontes de insights para a geracdo de negocios.

CONCORRENCIA

Nao deixe escapar nenhuma oportunidade!
Tenha sempre consigo um registo de dados
sobre a concorréncia.

GEOLOCALIZAGCAO

Através da geolocalizacao inteligente &
possivel consultar todos os clientes a sua
volta.

CODIGO DE BARRAS

A utilizagdo de cadigos de barras facilita a
introducao de documentos de venda ou
stock, minimizando erros e simplificando
tarefas.

0O MSS permite utilizar codigos de barras stan-
dard, com o codigo de produto, ou codigos
significativos tipo EAN128 ou EAN13.

Nestes casos é possivel recolher informacao
como codigo de artigo, lote, validade, peso,
entre outros dados, com uma so leitura.
Simplifique o seu dia a dia com o MSS!
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Promova os melhores resultados
. para a sua equipa técnica

.\I

MANUTEN(;KO E SERVICOS TECNICOS PRINCIPAIS FUNCIONALIDADES
.'\"‘E-;_ Permite a execugdo dos servigos recebidos, técnica, faturagdo e cobranga do servigo no
. podendo cada servigo conter diversos equi- local, além de muitas outras funcionalidades.
pamentos, checklists, realizar fotos de nao  Utilizando a mesma plataforma de impressao MODULOS
"\\\ conformidades, introducdo de materiais e e sincronizacdo do MSS esta é claramente a
tempos gastos, acesso a documentacdo aplicacdo para a sua equipa técnica. ® Prévenda & Catalogo de produtos ® Servicos técnicos
@ Autovenda @ Despesas @ Artigos
@ stock @ Dep. bancérios @ Rotas e Agenda
@ Entregas @ Visitas @ sincron. e integragdo
@ cobrangas @ oOport. negécio @ Reportes
@ Concorréncia @ Pos @ Fornecedores
@ Prospecéo @ dlientes @ cCompras
. i sy i @ Inicio/Fim de dia @ Equipamentos @ Guias AT
OUTRAS FUNCIONALIDADES
@ Multi idioma @ Multip. regras preco @ Geolocalizacdo
@ Multi empresa @ ofertas por qtd. @ codigos de barras
@ Templates de produtos @ Alertas @ EAN128
@ controlo de crédito @ cardex @ campos de utilizador
@ Lotes @ Multip. formas pagamento @ Permissdes
@ Impressdo customizavel @ Dashboards @ Autoriz. desbloqueios
@ GPS @ Histéricos @ Consultas
\ ,‘ 'I_' _
l{ 4
- INTEGRACAO

N ; H5EDNC M Prmavers SA0R e SADR e
R N Rt S . SAPPERPX3 SAP~w  wintouch

2 i ap ) Lukdun o QOO ARTSOFT " w
" -y A ticadat . : o
UM SERVICO eticadato ==

EXCELENTE E'PERMANENTE! % .o inforap myGc  SENDS

software

d4softwars



SOFTWARE
CERTIFICADO
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Requisitos:

Tablets Android e Windows 10/8 (compativel XP e 7).
PDA com Windows Mobile ou CE.

Idiomas:

Portugués
Espanhol
Inglés

Alemé&o (tablet)
Francés
Albanés (PDA)

.

Main Line: +351 234 188 027
Sales Line: +351 234 024 457
Support Line: +351 234 098 189

e
Sales: sales@sysdevmobile.com
Support: support@sysdevmobile.com

www.sysdevmobile.com



